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DESARROLLADOR DE SOFTWARE
A MEDIDA LLEGA A URUGUAY

Globant. Se cre6 con US$ 5.000 y factura US$ 40 millones

W SEBASTIAN PANZL

La transnacional argentina es-
pecializada en software Globant
se instalara en junio en la zona
franca Aguada Park, donde em-
pleara a 150 personas en su pri-
mer ano de operaciones y llega-
ra hasta 250 en 2011 con una
inversion de USS 12 millones.

La historia de esta empresa co-
menzo6 hace siete afios cuando
cuatro jévenes reunidos en un
bar de Buenos Aires y con solo
USS 5.000 tomaron el riesgo de
dejar sus trabajos para crear un
negocio propio, que hoy se con-
virtié en el principal exportador
de software de Argentina y,
como parte de su estrategia de
expansion internacional, deci-
dié desembarcar en Uruguay.

En didlogo con El Pafs, el
CTO (chief technology officer)
de la empresa, Giubert Engle-
bienne, uno de los socios fun-
dadores, explicé que la idea es
desarrollar software a medida
en Uruguay para venderlo a
clientes alrededor del mundo.

La decisién de instalarse en
el pafs se tomé luego de explo-
rar la disponibilidad de recur-
sos humanos especializados en
el mercado y encontrarse con
una lista atractiva de aspiran-
tes. Ingenieros, arquitectos de
software, disefiadores graficos,
analistas de negocios y admi-
nistradores de sistemas serdn
las principales profesiones que
demandard la transnacional,
para lo que ya comenzé el pro-
ceso de seleccion.

“Uruguay nos encanta, nos
parece un lugar muy amigable
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para hacer negocios. Tiene una
formacion y una educacion
muy buena y una visién global
que es lo que estamos buscan-
do”, dijo Englebienne.

Globant se ha transformado
en la compaiiia de mds rdpido
crecimiento en Argentina y tie-
ne entre su cartera de clientes
a lideres globales como Google,
Nike, Disney, DreamWorks,
Coca-Cola, YouTube, Yahoo y

Englebienne. Uno de los socios fundadores de Globant.

Travelocity, entre otros. A tan
solo siete afnos de su fundacion
cuenta con 1.500 empleados en
todo el mundo, doce centros de
desarrollo en Argentina y ofici-
nas propias en Londres, Bos-
ton, Palo Alto, Nueva York, Bo-
gotd y Santiago de Chile. El ano
pasado la compafia facturd
US$ 40 millones y prevé tener
un crecimiento de 30% llegan-
do a USS 52 millones en 2010.

“Nuestro objetivo fue crear
una compafifa multinacional
que naciendo en Latinoamérica
pusiera en el mapa a la region
como capaz de desarrollar tec-
nologia de punta. En este pano-
rama no veiamos ninguna com-
pafiia que tuviera un foco glo-
bal”, afirmé Englebienne. Hoy,
la empresa estd ejecutando 160
proyectos de desarrollo de soft-
ware, fundamentalmente con
Europa y Estados Unidos como
destino, hacia donde exporta el
95% de su produccidn.

“Nosotros en Globant nos
especializamos en crear pro-
ductos de software innovadores
que son usados por enormes
cantidades de usuarios a escala
global”, explicé. El proceso de
creacién de estos productos “a
medida” consiste en que los es-
pecialistas se retinen con sus
clientes y reciben las demandas
de las empresas. Por ejemplo, si
se trata de una agencia especia-
lizada en viajes a nivel mundial,
la empresa enumera sus aspira-
ciones como que sus clientes
puedan ver la disponibilidad de
vuelos, cambiar su asiento on
line y encontrar un hotel en el
destino al que se dirigen. Luego
de conocer lo que la firma
necesita, Globant desarrolla el
software especifico requerido,
el cual es sometido a controles
de calidad a la espera del visto
bueno del cliente.

Este tipo de procesos tam-
bién se desarrollardn desde
Uruguay a partir de junio y
Globant aspira a convertirse en
una de las grandes compainias

del pafs.



